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Grupo MyM División Instruccional
Blvd. Jardines de la Hacienda # 1001, 76180, Querétaro, Qro. México

Tel +(4) 216-2979,  Fax  +(4) 216-7556, www.mymvideopro.com.mx

RFC: MVI-910220-BY5

  Ventas Profesionales
                                                                   TEMARIO A DESARROLLAR:

El Reto de Vender

1. Principios de la Interacción:

       Video-Cápsula 1

a. Cinco Principios de la Comunicación Interpersonal

. Interacción      . Regulación    . Secuencia

. Coherencia    . Comunicación

2. Formas de Comunicación Relacional  (Dominante o Sumisa)

¿Cómo lograr mantener una conversación que incite el deseo de compra en nuestros clientes

Video- Cápsula 2

Cuatro Patrones Principales Durante la Conversación   

             Video – Cápsula 3

a. Dominante – Sumisa

b. Sumisa – Sumisa

c. Equitativa – Equitativa

d. Dominante – Dominante

3. La Comunicación No Verbal

Video – Cápsula 4
a. Expresiones Faciales Aceptadas

b. La Anatomía del Vendedor

c. Comportamiento Visual  (Reguladores de la Conversación)

d. Kinésica  (Movimientos Corporales)

e. Emblemas e Ilustradores

f. Proxémica  (Distancias Corporales)

El Cierre de la Venta    
1. Los Siete Pasos en el Ciclo de Ventas 

2.  El Modelo AIDA   Entendiendo El Comportamiento del Comprador

. Atención       . Deseo

. Interés          . Acción

      3. Como manejar una Situación de Venta

a. Exposición Selectiva / Atención Selectiva

b. Creando interés en el producto

c. Compras Emocionales / Compras Racionales

d. Ventas Individuales / Ventas Organizacionales

Paquete Especial Grupos  Curso Intensivo 4 Horas Cupo 20 personas

	                                                                   $ 4,000 Por Grupo

                                                      $ ( Cuatro Mil Pesos 00/100 M.N. ) más IVA


 Incluye:

Material Audiovisual propiedad del despacho solo para uso del instructor
Equipo de Proyección Cañón, pantalla y Videocassetera  
                                (dentro de nuestras instalaciones) 
Material Didáctico para participantes  ($35.00 cada cuadernillo)

Forma de pago:
50% de anticipo

50% al terminar la capacitación

Forma de pago:
50% de anticipo

50% al terminar la capacitación

Consideraciones:

· Al precio anterior se deberá agregar el 15 % de IVA. correspondiente.

· No se podrá empezar la capacitación sin la aprobación del presupuesto y la entrega del anticipo.

· Cualquier otro proyecto se cotizará por separado.

· No se incluyen los siguientes gastos:
      Gastos de transportación y viáticos (Fuera de Qro.)

Sin más por el momento quedamos de ustedes


Atentamente:

Ma. Isabel Aguirre Martín
Grupo MyM 

maribel@mymvideopro.com.mx
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La posibilidad de comunicar a través de la imagen y el sonido, finalmente en sus manos
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